
海外展開⽀援機関によるサポート

 各⾦融機関において
「顧客ニーズの多い国・地域」、
「顧客ニーズがあるものの、対
応しきれていない国・地域」
など⽀援状況の洗い出し

 様々な情報ソースから注⽬されてい
る国・地域を選定

勉強会テーマ、ターゲット国・
地域の設定

⾦融機関連携による地域企
業の海外展開⽀援の具体的
活動の検討

 セミナー等による顧客への情報
発信、潜在顧客の発掘

 国内外でのテストマーケティング
や展⽰会を通じた販路開拓
⽀援

海外ビジネス市場・動向、⽀援施策に係る勉強会

【対象】
地域⾦融機関の海外展開⽀援担当職員

【内容】
＜構成＞
①講義︓専⾨家等からの現地ビジネス情報の提供
②交流︓対話とネットワーキング
＜テーマ（例）＞
・海外現地の最新ビジネス情報
・現地マーケットニーズ・トレンド
・海外展開に際しての規制、知財等
・⾼度外国⼈材
・施策情報、⽀援⼿法 など

海外最新情報の収集

ネットワーク構築

⾦融機関の取組
状況の把握

企業⽀援の
具体化

気づき

各⾏連携に向けた活動・仲間づくり参加⾦融機関

他⾏への拡⼤

海外展開を⽬指す新規顧客の創出
既存顧客への⽀援の充実化

⽬的

講師候補︓
JETRO、中⼩機構、
商社、参加⾦融機関
の現地駐在員 等

地域企業

【共同事業（例）】
・セミナー
・現地視察
・催事・商談会
・展⽰会出展 など

⽀援⼒の向上

中部地域⾦融機関の海外展開企業⽀援ネットワーク

共同で事業を⾏うこと
により、顧客が多様化し、
商材の量の確保とともに、
商材の組み合わせによる
付加価値向上、技術の
掛け合わせによる新商品
開発などスケールメリット
を活かしたプロモーション
が可能

地域企業の海外展開・海外ビジネス創出の加速化

（別添）


